
LYDIA GARCÍA SANAHUJA

TÉCNICAS DE NEGOCIACIÓN COMERCIAL EN FRANCIA

QUIERO ASISTIR

PROGRAMA

WORKSHOP EMPRESARIAL 

Enactio- Club de Negocios 
Cámara de Comercio de Castellón  

Av Hermanos Bou, 79 
Castelló

Tel 964 35 65 00
info@enactio.com www.enactio.com

PLATAFORMA INTERNACIONALIZACIÓN 

12:00h - Apertura | Joaquín Andrés, Responsable del Área de
Internacionalización de la Cámara de Comercio de Castellón.

12:05h - Lydia García Sanahuja, CEO de Always ON Commercial
Consulting
“Técnicas efectivas de negociación comercial para el mercado francés en
todos los canales: retail, centrales de compra y grupos nacionales”.

13:15h - Coloquio.

13:30h - Aperitivo networking.

MARZOMARZO
12:00H - 14:00H
PRESENCIAL en Sala Enactio/ Cámara Castellón 
Asistencia gratuita | exclusivo socios  

ALWAYS ON es un proyecto nacido de la pasión y la vocación de Lydia García Sanahuja por compartir su amplia experiencia y conocimientos
acompañando a empresas y organizaciones en su desarrollo profesional. Cuenta con una trayectoria profesional de 30 años en comercio
internacional dejando su huella en más de 70 mercados, abarcando desde Europa Central, con un foco específico en Francia, hasta Oriente
Medio. Su expertise incluye ventas, marketing, branding, gestión de equipos y el entorno digital.

Francia es uno de los socios comerciales más importantes para España y un mercado clave para la
internacionalización de las empresas de la provincia de Castellón. Con una economía sólida, una ubicación
estratégica en Europa y un entorno empresarial altamente desarrollado, Francia ofrece grandes oportunidades de
negocio en múltiples sectores. Sin embargo, para tener éxito en este mercado, es fundamental comprender sus
particularidades culturales y las dinámicas que rigen sus procesos de negociación.

En este taller práctico, exploraremos los aspectos esenciales de la negociación en el contexto francés,
abordaremos le importancia de una buena preparación, los tipos de comunicación más idóneos, la etiqueta
empresarial y las estrategias más efectivas para cerrar acuerdos. Aprenderemos cómo construir relaciones de
confianza, adaptar nuestras propuestas y evitar los errores más comunes que pueden dificultar el éxito en este
entorno.

https://zfrmz.eu/JBb4BEj94pd5PYMVGfBV
https://zfrmz.eu/JBb4BEj94pd5PYMVGfBV

